	ФОНД ЗА ИНОВАЦИИ И ТЕХНОЛОШКИ РАЗВОЈ

	Проектна апликација за инструмент за поддршка:

	Ко-финансирани грантови за комерцијализација на иновации




	Важна напомена: Пред пополнување на овој образец, Ве молиме внимателно прочитајте ги дадените инструкции и правилникот за инструментот. Ве молиме внесете го текстот во соодветните полиња, во согласност со инструкциите што служат како насоки при пополнување на секое поле. Пожелно е при наведување анализи и истражувања да се наведат и изворите на информациите. Доколку одлучите да приложите табели, графикони или референции, додадете ги во соодветните полиња.

Забелешка: Резимето на проектот наведено во делот „II.1 Резиме на проектот“ може да биде користено од страна на Фондот за промотивни намени (на пример, извадоци од наградени проекти може да бидат објавени на веб страната на Фондот, социјални медимум, сл). Затоа, овој дел не треба да содржи информации што имаат доверлив карактер.

Воедно, вашите контакт детали (име на апликант, е-маил, телефонски број за контакт и име) можат да бидат споделени и со партнери на Фондот со цел нови можности за соработка со вашето претпријатие (партнерски финансиски институции со цел пристап до финансии, потенцијални инвеститори, потенцијални купувачи/добавувачи и слично).
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I. ОСНОВНИ ПОДАТОЦИ И ПРЕТСТАВУВАЊЕ НА АПЛИКАНТОТ
Напомена: Во случај на апликација од конзорциум поднесена од Водечки апликант, податоците за Водечкиот апликант треба да бидат внесени во овој дел, а податоците за секој член на конзорциум одделно треба да се внесат во Анекс 1: Претставување на член на конзорциум. 
Воедно, финансиското учество на членот  на конзорциум треба соодветно да биде претставено во образецот „Буџет на проект“ согласно инструкциите во истиот образец.

Ве молиме пополнете ги бараните информации така како што се дадени во официјалните документи, издадени од релевантните институции:
	Целосен назив на апликантот
	

	Вид на субјект на упис  (ДООЕЛ, ДОО, АД)
	

	ЕМБС:
	

	Даночен број:
	

	Датум на основање:
	

	Седиште:
	

	Големина на субјектот (микро, мало или средно):
	

	Износ на остварени приходи во последните две години согласно билансот на успех (во денари):
	2020:
	2019:

	
	
	

	Електронска пошта за контакт:
	

	Име и презиме на управител:
	

	Телефонски број на управител:
	

	Име и презиме на лице за контакт
	

	Телефонски број на лицето за контакт:
	



	СОПСТВЕНИЧКА СТРУКТУРА (според последната Тековна состојба од Централен регистар):

	Сопственици
	Удел (%)
	Државјанство

	
	
	

	
	
	

	
	
	



	Поврзаност со други претпријатија:
Ве молиме наведете дали вашето претпријатие е поврзано со други претпријатија (како што е дефинирано во Законот за трговски друштва). Доколку постои поврзаност со други претпријатија, ве молиме наведете ги претпријатијата и природата на поврзаност 

	максимум 200 зборови




		

1. [bookmark: _Toc284017012]Ве молиме накусо претставете го своето претпријатие: 
· Наведете во која дејност припаѓа претпријатието и кои се неговите главни активности.
· Опишете кои производи/услуги ги нудите и од кои производи/услуги генерирате најголем дел од приходите од продажба (структура на приходи по производи/услуги во %)
· Наведете на кои пазари сте присутни и каква е структурата на приходи според пазарната застапеност (приходи генерирани од продажба на домашен пазар, продажба преку извоз во регионот, извоз на ЕУ пазар и/или пошироко, процентуална застапеност на приходите од извоз во вкупните приходи и сл.)
· Обезбедете основни информации за менаџерскиот тим на претпријатието (нивниот професионален профил)

	максимум 500 зборови





2. Претставување на конзорциумот
Во случај на апликација од конзорциум ве молиме дадете опис на предложениот конзорциум:
· Кои се членовите на конзорциумот?
· Опишете ги главните улоги и одговорности на секој член на конзорциумот.
· Кој е моделот на соработка, како членовите на конзорциумот се надополнуваат еден со друг?
· Колкаво е финансиското учество на секој од членовите на конзорциумот во вкупниот проект?
· Како проектот е релевантен за секого од нив?
· Кој е планот за соработка по завршување на проектот?

Кон проектната апликација Ве молиме приложете го договорот за конзорциум кој содржи јасни одредби за правата и обврските на секој член на конзорциумот како и одредби за отстапување и/или сопственост на права од интелектуална сопственост.
	Најмногу 300 зборови






II. ПРОЕКТЕН ПЛАН
1. Резиме на проектот 
Резимето треба да ги содржи сите релевантни информации за проектот. Треба да биде напишано на начин што ќе биде разбирлив и за лицата што првпат го читаат проектот. Резимето треба да содржи наративен опис на клучните аспекти на вашиот проект, притоа одговарајќи на прашањата: ШТО, КОЈ, КАКО, КОГА и КАДЕ? 
Во овој дел наведете ги главната цел на проектот, клучните активности за реализација на целта на проектот но и целите на Инструментот за поддршка на Фондот, кус опис на иновацијата што сакате да ја развиете/доразвиете/усовршите како и пазарниот потенцијал за нејзино воведување и комерцијализација.
	Најмногу 1000 зборови





2. Потреби и причини за oтпочнување на проектот
· Објаснете како дојдовте до идејата/ првичната верзија на решението (MVP)/ прототипот/ крајното решение за овој проект.
· Наведете кој економски, индустриски, социјален или друг проблем сте го идентификувале и се обидувате да го решите преку предложеното решение и/или каква бизнис можност сакате да искористите, а кои сè уште не се решени / искористени или пак може да бидат решени / искористени на подобар начин со предложениот проект.
· Објаснете како овој проект ќе придонесе кон остварување на целите на инструментот.
	Најмногу 500 зборови





3. Опис на иновацијата што треба да се доразвие/усоврши со проектот
· Ве молиме дадете опис на иновацијата што планирате да ја доразвиете/усовршите со овој проект. Наведете за каков тип на иновација се работи (иновација на производ, услуга, процес, технологија, организациска или маркетинг-иновација).
· Наведете како решението што планирате да го доразвиете со својот предлог-проект го решава проблемот или ја искористува бизнис-можноста што сте ja идентификувале. 
· Наведете во која фаза на развој се наоѓа иновацискиот проект (на пр. реализиран proof-of-concept, развиен прототип, првични тестирања, валидација на пазарот, product-market fit итн.) и главните постигнати резултати што довеле до оваа фаза.
· Опишете го пристапот или активностите што планирате да ги преземете за време на проектот или која фаза на иновацискиот процес е предмет на овој проект (на пр. демонстрација, тестирање, развој на прототип, воспоставување пилот-линии, студии за скалирање, минијатуризација, дизајн, верификација на перформанси, активности за инволвирање крајни корисници и потенцијални клиенти, истражување на пазарот, валидација на пазарот, product-market fit, откривање и развој на клиенти итн.).
· Наведете во што се состои новитетот на вашето предложено решение. Објаснете зошто вашето иновативно решение е подобро од алтернативните решенија на пазарот и која е неговата конкурентска предност. Што е тоа што го прави вашето решение подобро, поефикасно и/или поевтино од другите решенија на пазарот? Во овој дел може да презентирате споредба со други конкурентни технологии/производи (technology benchmarking) и да дадете објаснување како вашето решение се споредува со конкурентните по различни параметри.
· Доколку постои можност, обезбедете примерок, дијаграм и/ или слика/демо.
	Најмногу 1000 зборови





4. Предвидено влијание од воведувањето на иновацијата
· Дали и како иновацијата ќе придонесе за значително унапредување на работата на вашето претпријатие?
· Како развојот на оваа иновација се совпаѓа со вашите развојни планови? Дали оваа иновација ќе ви овозможи да се вклучите во иден развој на производ / услуга / технологија?
· Кои се очекуваните резултати за апликантот и членовите на конзорицумот (доколку постои конзорциум)?
· Дали иновацијата ќе придонесе за значително подобрување на работењето во областа? 
· Наведете дали постојат други влијанија, како на пример влијание на животната средина, влијание врз вработувања, општествено и социјално влијание итн.
	Најмногу 500 зборови





5. Статус на интелектуална сопственост
· Ве молиме наведете доколку веќе имате заштитено права од интелектуална сопственост поврзани со проектот со кој аплицирате. 
· Ве молиме наведете дали сте спровеле пребарување за новитет на предложеното решение/технологија (пребарување на бази на патент,  како на пример Google Patents, EPO, USPTO, WIPO и пребарување на научни бази како на пример Google Scholar, ScienceDirect итн.) и презентирајте ги резултатите од ова истражување. 
· Дали очекувате како резултат на проектот да биде создадена нова интелектуална сопственост и која е вашата стратегија за заштита на новонастанатата интелектуална сопственост?
· Дали има други претпријатија, институции или организации вклучени во претходен развој на технологијата, на производот или на услугата и дали имате некои обврски кон нив во поглед на интелектуалната сопственост?

Доколку е применливо, во прилог на оваа апликација, приложете доказ за поседување права на интелектуална сопственост или право на користење интелектуална сопственост.
	Најмногу 300 зборови





6. Проектен тим
НАПОМЕНА: Во проектниот тим задолжително мора да има минимум еден член од областа на маркетинг и продажба со цел успешна комерцијализација на решението. Во случај да нема, во табелата за евалуација за критериумот „Капацитет на проектниот тим“ ќе биде доделена најниска оцена 1.

Ве молиме претставете ги клучните луѓе што ќе работат на проектот односно проектниот тим:
	Име и презиме
	Статус 
(вработен, ќе биде вработен или надворешен експерт)
	Поле на експертиза
	Улога во проектот

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



При аплицирање доставете биографии на клучните лица во проектниот тим (за максимум 5 (пет) лица, членови на проектниот тим) во кои јасно ќе биде претставено искуството и експертизата неопходни за успешна реализација на проектот и комерцијализација на резултатите.

7. План на проектни активности за реализација на проектот
Ве молиме наведете ги планираните активности за време на проектот, со кус опис на секоја активност, периодот на реализација, потребните ресурси за реализација, одговорното лице, како и очекуваните резултати по имплементација на активноста (по потреба додадете редови).
	Назив на активноста
	Опис на активноста
	Период на реализација
(Бр.на квартали/месеци и сл.)
	Потребни ресурси (технички, човечки, финансиски)
	Одговорно лице  
	Очекувани резултати

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	




III. БИЗНИС ПЛАН

· Која е вашата понудена вредност (Value Proposition) и единствена пазарна позиција (Unique Selling Point)? На кој начин вашиот производ/услуга ги задоволува потребите на пазарот, која вредност ја нуди вашиот производ/услуга за потрошувачите?
	Максимум 300 зборови





· Што е тоа што вашиот производ/услуга го разликува од решенијата кои веќе постојат на пазарот? Кои се предностите на вашиот производ/услуга во однос на постоечките на пазарот?
	Максимум 300 зборови





· Која е вашата конкуренција на пазарот и кои се вашите предности и недостатоци во однос на конкуренцијата (по потреба додадете редови)?
	Назив на конкурент
	Предности во однос на конкуренцијата
	Недостатоци во однос на конкуренцијата

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



· Која е големината на пазарот – дали е постоечки или нов? Дали е растечки или опаѓачки? Дали е локален , национален, меѓународен? Колкав е очекуваниот удел на пазарот? 
	Максимум 300 зборови





· Постоечки пазари: Ве молиме обезбедете информации за вашите постојни клучни клиенти. По потреба додадете редови.
	Клиент
	Производ/услуга предмет на продажба
	Земја
	Процент од вкупната продажба на претпријатието генерирани од клиентот

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



· Нови потенцијални пазари:
Кои се вашите потенцијални клиенти (пазарен сегмент, таргет група и сл.)? Како ќе пристапите до вашиот пазарен сегмент (go-to-market стратегија)? Ве молиме наведете доколку веќе имате клиенти со кои тестирате или сте идентификувале потенцијални клиенти што изразиле интерес да го набават вашиот производ/вашето решение. 
Доколку е применливо, во прилог на оваа апликација доставете писма за намери/ договори со клиенти.
	Максимум 300 зборови





· Кој е бизнис моделот и следствено на тоа кои се главните индикатори и метрики преку ќе го следите работењето и комерцијализацијата (key performance indicators/metrics), како на пример Monthly Recurring Revenue (MRR), Churn Rate (Revenue), Customer Acquisition Cost (CAC) итн. ? За кој временски рок планирате започнување на продажбата и преку кои канали се планира да биде реализирана продажбата за време на проектот и 5 години по неговото завршување:
	Максимум 300 зборови





· Финансиска проекција
Ве молиме наведете ги претпоставките на кои ја базирате финансиската проекција претставени во образецот „Финансиски проекции“ кој е придружен дел од образецот „буџет за проект“. 
Напомена: Финансиската проекција треба да соодветствува на информациите обезбедени во бизнис планот и останатиот дел од проектната апликација.
	Најмногу 250 зборови





· Анализа на ризици
Ве молиме наведете ги потенцијалните ризици за време на имплементацијата на предложениот проект и по неговото завршување. Направете проценка на нивото на ризик и наведете ги мерките за надминување потенцијалните ризици. 
	Категорија
	Потенцијален ризик
	Ниво на ризик (низок, среден, висок)
	Мерки за надминување на ризикот

	Проектен тим
	
	
	

	Организација на работниот процес
	
	
	

	Технологија
	
	
	

	Финансиска способност и одржливост
	
	
	

	Пазар: побарувачка, генерирање на приходи и конкуренција
	
	
	

	Влијание врз животната средина
	
	
	

	Друго
	
	
	







	Име на апликантот (правно лице):
	

	

Потпис на овластено лице и печат:
	




Ви благодариме што ја пополнивте оваа апликација и што изразивте интерес за соработка со Фондот за иновации и технолошки развој. Нашиот тим навремено ќе ве извести за сите следни фази од процесот на селекција и евалуација. За дополнителни прашања, контактирајте не’ на +389 2 3145 258 или пишете ни на komercijalizacija2021@fitr.mk .





[bookmark: _GoBack]АНЕКС 1: Претставување на член на конзорциум
Во случај на апликација поднесена во име на конзорциум, за секој член на конзорциумот треба да се пополи анекс 1 одделно.
Ве молиме пополнете ги бараните информации така како што се дадени во официјалните документи, издадени од релевантните институции:
	Целосен назив на членот на конзорциум
	

	Вид на субјект на упис  (ДООЕЛ, ДОО, АД)
	

	ЕМБС:
	

	Даночен број:
	

	Датум на основање:
	

	Седиште:
	

	Големина на субјектот (микро, мало или средно):
	

	Износ на остварени приходи во последните две години согласно билансот на успех (во денари):
	2020:
	2019:

	
	
	

	Електронска пошта за контакт:
	

	Име и презиме на управител:
	

	Телефонски број на управител:
	

	Име и презиме на лице за контакт
	

	Телефонски број на лицето за контакт:
	

	СОПСТВЕНИЧКА СТРУКТУРА (според последната Тековна состојба од Централен регистар):
По потреба додадете нови редови:

	Сопственици
	Удел (%)
	Државјанство

	
	
	

	
	
	

	
	
	



	Кратко претставување на членот на конзорциум:

	- Во која дејност припаѓа членот на конзорциумот  и кои се неговите главни активности
- Кои производи/услуги нуди и од кои производи/услуги генерира најголем дел од приходите од продажба
- Пазарна застапеност на домашен и меѓународен пазар (процент на приходи кои се остваруваат од странски купувачи и слично)
- Основни информации за менаџерскиот тим и членовите на конзорциумот кои ќе учествуваат во реализација на проектот

	максимум 500 зборови
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